
・業況、資金繰りの把握
・事業計画策定
・計画のモニタリング

など

地域密着型金融への取組み

中小企業専門金融機関として地域経済の活性化や健全な発展のために、地域の中小企業等の事業拡大や経

営改善等を積極的に支援しております。多様化する中小企業等のニーズにお応えするために、資金供給者と

しての役割にとどまらず、地域の中小企業等に対する経営支援やコンサルティング活動を長期的な視点で継

続的に行っていくことにより、地域経済の活性化に積極的に貢献していくことを目指しております。

■ 地域密着金融の基本方針

「福岡県内を営業地盤に、中小企業専門金融機関としての使命と役割に徹し、地域社会とともに発展す

る」ことを経営理念に掲げ、地域の皆様に親しまれ、信頼される銀行を目指して「ハート・ツー・ハート」

の業務活動を展開し、金融サービスの充実と健全経営、地域社会の貢献に努めてまいります。

■ 地域へのコミットメントおよびリレーションの強化

アフターコロナを見据えた経営改善・事業再構築支援

コロナ関連融資を受けられたお客さま全先に

対して、先行きの業況や資金繰りについて定

期的に聞き取り調査を実施しております。

その結果を踏まえて、資金繰り支援にとど

まることなく、お客さまの課題解決に幅広く

取り組んでおります。

コロナ関連融資先（約5,600先）

資金繰り・経営改善支援（約2,000社）

資金繰り
支援

経営改善
支援

事業
再構築
支援

本業支援
事業承継
M&A支援

■ 経営支援強化の取組み

お取引先の経営状況に応じて、事業計画の

策定等経営支援のサポートしています。

2022年度は、同計画の実行等により、支援

対象先の約1割の先で業況、資金繰り等の経

営内容が改善しました。

食品製造などを営むお客さまと百貨店・外食チェーン・

食品メーカーなどの全国の食品関連バイヤーとの地域を

越えたビジネスマッチングを目的とした「食の魅力」発

見商談会が開催されました。

■ 「食の魅力」発見商談会2023の開催

開催形態 リアル商談会

開催日 2023年6月20日（火）

参加企業 104社（うち当行取引先3社）

来場バイヤー数 1,518名

経営支援先（2022年度：86先）

営業店 本部
融資統括部

本部
ビジネスサポート部

連 携

（2023年3月末現在）

メイン先数および融資残高

2021年3月期 2022年3月期 2023年3月期

メイン先数※1 3,412 先 3,475 先 3,241 先

うち経営指標が改善した先数※2 2,084 先 2,026 先 2,279 先

メイン先の融資残高 1,921 億円 1,903 億円 1,790 億円

うち経営指標が改善した先の融資残高 1,183 億円 1,156 億円 1,272 億円

※1 与信残高10百万円以上かつ直近2期の財務データがある当行取引先のうち、当行の融資残高が最も多い先
※2 上記メイン先のうち、売上高、営業利益率（営業利益÷売上高）のいずれかの指標が前期対比で改善した先

福岡県内

10,564先

福岡県外

125先

全取引先数
10,689先

■ アフターコロナを見据えたお取引先支援

（2023年3月末現在）

■ ソリューション営業の展開

2022年度は、幅広い分野で100社

以上のソリューション提供による支援

が実現しました。

人材マッチング

22%

財務改善

15%

ICT

10%

リース

関係

10%
不動産関係

7%

事業承継・

M&A

5%

販路拡大

4%

その他

27%

【ソリューション提供実績（件数割合）】

業況・資金繰
りの改善

当行の事業性融資先（地方公共団体・ア

パートローンを含む法人・個人の事業性融

資先）の98％以上が福岡県内の企業です。


