
金融仲介機能の発揮に向けた取組み

地域へのコミットメントおよびリレーションの強化

2021年3月期

前期比

メイン先数※2 3,412 先 ＋ 1,031 先

うち経営指標が
改善した先数※3

2,084 先 ＋390 先

メイン先の融資残高 1,921 億円 ＋ 590 億円

※2 直近2期の財務データがある当行取引先のうち、当行の融資残高が最も多い先
※3 上記メイン先のうち、売上高、営業利益率（営業利益÷売上高）のいずれかの指標が前期対比で

改善した先
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経営指標が改善した2,084先の
融資残高の推移

メイン先数および融資残高 共通ベンチマーク

選択ベンチマーク全取引先※1数と地域別先数

※1 全取引先…地方公共団体・アパートローンを含む法人・個人の事業性融資先

※4 中小企業等向け融資…全貸出金のうち中小企業、個人自営業者および個人に対する融資
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中小企業等向け融資※4の先数・融資残高

※5 中小企業向け貸出融資残高…左記の中小企業等向け融資残高より消費者ローンを除いたもの

中小企業向け融資※5の先数・融資残高

3,482 3,500 

3,953 

92.52 90.33 92.28 

0

10

20

30

40

50

60

70

80

90

100

3,000

3,500

4,000

4,500

2019年3月末 2020年3月末 2021年3月末

中小企業等向け融資残高（左軸）

中小企業等向け融資残高比率（右軸）

(億円) (％)

12,333 

12,066 

11,813 

49.03 49.49 
51.37 

0

10

20

30

40

50

60

11,000

11,500

12,000

12,500

13,000

2019年3月末 2020年3月末 2021年3月末

中小企業向け融資先数（左軸）

中小企業向け融資先数比率（右軸）

(先) (％)

2,797 2,818 

3,295 

74.31 72.73 
76.92 

0

10

20

30

40

50

60

70

80

2,000

2,300

2,600

2,900

3,200

3,500

2019年3月末 2020年3月末 2021年3月末

中小企業向け融資残高（左軸）

中小企業向け融資残高比率（右軸）

(億円) (％)

独自ベンチマーク

中小企業への円滑な資金供給による中小企業の成長力支援

福岡県内

11,675先

福岡県外

162先

全取引先数
11,837先

2021年度から2023年度を計画期間とする第１２次中期経営計画では、「地域に

なくてはならない銀行」を長期ビジョンとして掲げ、中小企業専門金融機関ならでは

のサービスの提供によりお客さまの経営課題解決に積極的に取り組んでおります。

金融仲介機能のベンチマークとは…金融機関の金融仲介機能の発揮への取組みを客観的に評価する
ため、2016年9月に金融庁による「金融仲介機能のベンチマーク」が公表されました。ベンチマー
クは、「共通」、「選択」、「独自」より構成されております。

独自ベンチマーク



創業期

成長期 低迷期

再生期

お取引先のライフステージに応じたソリューションの提供

創業期 成長期 安定期 低迷期 再生期

与信先数 253 先 266 先 6,115 先 201 先 524 先

融資残高 102 億円 104 億円 2,744 億円 78 億円 154 億円

・創業期…創業から5年まで
成長期…直近2期の売上高平均が直近3期の売上高平均の120％超
安定期…直近2期の売上高平均が直近3期の売上高平均の80％～120％
低迷期…直近2期の売上高平均が直近3期の売上高平均の80％未満
再生期…貸付条件の変更等を行った先

・財務データが直近3期以上ない先は除く

共通ベンチマーク

専門人材の確保

資金調達

補助金・助成金の活用支援

選択ベンチマーク

2021年3月期

前期比

創業支援先 39 先 ▲ 28 先

第二創業支援先 0 先 ー

・創業支援先…創業計画の策定支援、創業期の取引
先への融資、政府系金融機関や創業支援機関の紹
介、ベンチャー企業への助成金・融資・投資

・第二創業支援先…以下の①②③のいずれかに該当
する先
①事業を営む企業の後継者等が新事業を開始
②事業を譲渡した経営者等が新規事業を開始
③抜本的事業再生で企業が業種を変えて再建

ビジネスマッチング

経営改善計画策定支援

M&A

事業承継安定期

ライフステージ別の与信先数および融資額

当行が関与した創業、第二創業の先数

当行が貸付条件の変更を行っている中小企業の

経営改善計画の進捗状況

2021年3月期

前期比

条件変更先総数 539 先 ＋ 47 先

うち好調先 売上高達成率120％超の先 7 先 ＋ 2 先

うち順調先 売上高達成率80％～120％の先 5 先 ▲ 3 先

うち不調先※4 売上高達成率80％未満の先 527 先 ＋ 48 先

※4 経営改善計画（実抜計画）未作成の先を含む

共通ベンチマーク

Ｍ＆Ａ支援先数※2 事業承継支援先数※3
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※2 買い企業、または売り企業とアドバイザリー契約を
締結した先や、M&Aに向けて面談を行った先を含む ※3 事業承継に向けた面談を行った先を含む

選択ベンチマーク 選択ベンチマーク

事業性評価に基づく融資を行っている与信先数※1および融資額 共通ベンチマーク

2021年3月末

先数 融資残高

事業性評価先数および当該先の融資残高 4,958 先 2,772 億円

共通ベンチマーク4の与信先数および融資残高に占める割合 67.4 ％ 87.1 ％

※1 事業性評価シートを作成した先



2020年5月にサービスを開始した経営支援クラウドサービス「Fukuoka Big Advance」では、ビジネスマッチング、福利厚生、ホームページ作成（企業PR）、経営支援情報

などのさまざまな経営課題をトータルでサポートしております。

https://www.fukuoka-ba.jp/

ビジネスマッチング
✓会いたい企業を自社で検索

して商談依頼
✓全国の会員企業へ 自社の

ニーズを情報発信

オンライン士業相談
✓ Web で専門業務を士業に依頼が

可能
✓ 平均1時間以内に見積りが届く

圧倒的スピード

ホームページ作成
✓アンケート感覚で簡単に作成
✓スマホ対応、最短10分で情
報

更新

福利厚生「FUKURI」
✓従業員は人数無制限で

クーポン利用が可能
✓お店の集客にも使える
（いつでも自由に登録できます）

オープンイノベーション
✓600社以上のパートナー企業へ

自社の技術、ノウハウをアピール
※パートナー企業

チャット機能
✓気軽に金融機関と会話
✓社内チャットで円滑な

コミュニケーション

経営支援情報
✓ 全国から市区町村の

補助金/助成金情報を提供

安否確認システム
✓災害時には従業員の状況を

集約可能

主なサービス

詳しくはこちらから
スマートフォンからもご利用頂けます。
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Fukuoka Big Advanceの活用社数

ビジネス
マッチング
企業登録
379社

ホームページ
作成

205社

福利厚生割引
クーポン作成

15社

※従業員登録者数1,411名

独自ベンチマーク

独自ベンチマーク


